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Il Convegno
Nazionale
Compag 2013

Facendo scorrere le immagi-
ni del convegno del 2012, il 

presidente Fabio Manara ha vo-
luto ricordare quali erano stati i 
contenuti e gli impegni presi nel 
convegno precedente perché 
da quello sono partite una serie 
di iniziative che hanno occu-
pato l’attività dell’associazione 
nel corso del 2013, costituendo 
pertanto una parte rilevante del 
programma del convegno di 
quest’anno.

Vogliamo sottolineare che si 
è trattato di una degna conti-
nuazione sia sotto l’aspetto dei 
contenuti sia sotto quello dell’in-
teresse suscitato. Se infatti nel 
2012 le 260 presenze sono sta-
te una testimonianza tangibile 
delle attese dei soci e non solo, 
i 400 partecipanti del convegno 
2013 hanno ribadito l’importan-
za del percorso intrapreso che 
ha risposto in pieno alle attese 
iniziali.

I progetti di Compag
Il punto sui progetti lanciati nel 
2012, fatto da Fabio Manara ha 
permesso di verificare il lavoro 
svolto per la realizzazione:
•	 del cosiddetto “quaderno di 
campagna”,  il registro dei trat-
tamenti già introdotto dalla legi-

slazione del 2001 e ribadito dalla 
direttiva uso sostenibile,
•	 del progetto sulla dichiarazio-
ne dei dati di vendita e il control-
lo dei magazzini 
•	 dei corsi on line. 

Il registro dei trattamenti o 
quaderno di campagna come de-
scritto da Fabio Manara è stato 
impostato per essere consultato 
in remoto da qualsiasi posizio-
ne attraverso I-Pad o computer.  
Non richiede di scaricare alcun 
applicativo ma vi si accede sem-
plicemente con nome utente e 
password dalla pagina del sito 
Compag, previa registrazione. 
Le  varie fasi della compilazione 
sono guidate e quindi estrema-
mente semplici per qualsiasi 
utente. Ad esempio l’inserimen-
to delle colture avviene selezio-
nando la coltura di interesse da 
un elenco già impostato mentre 
accedendo da iPad  non è neces-
sario immettere la data perché 
viene registrata automatica-
mente quella dell’iPad stesso. 
Sono inoltre gestite dal sistema 
il nome commerciale del prodot-
to, l’unità di misura, la dose mini-
ma e massima per ettaro e le av-
versità. Questo permette di non 
commettere errori nella immis-
sione delle informazioni, infatti 

l’agrofarmaco viene importato 
da una banca dati continuamen-
te aggiornata mentre la dose 
non viene accettata dal sistema 
se è inserito un valore che esce 
dai limiti minimo e massimo im-
postati per il prodotto interessa-
to, mentre  la scelta dell’avversi-
tà avviene tra quelle presenti in 

etichetta. Quando si registra un 
intervento va indicato l’appezza-
mento interessato importandolo 
da un elenco predisposto prece-
dentemente nella fase di inseri-
mento dei dati aziendali.
In qualsiasi momento è possibi-
le stampare il registro cliccando 
sull’icona Stampa Registro: il si-
stema visualizzerà automatica-
mente il pdf che potrà essere sal-
vato o stampato. http://compag.
org/Apps/WebObjects/Compag.
woa/wa/viewFile?wantContent=t
rue&id=1151&lang=ita 

La formazione on line sarà atti-
va quando i dispositivi di legge 
nazionali e regionali in appli-
cazione della direttiva europea 
“uso sostenibile” saranno stati 
pubblicati. Ma come ha tenu-
to a sottolineare Anita Peserico 
consulente di Compag, il siste-
ma è già stato impostato per la 
formazione dei rivenditori, degli 
agricoltori e  dei consulenti. È ar-
ticolato per ciascuna figura in 3 
moduli, ognuno dei quali è sud-
diviso in più lezioni di approfon-
dimento su singoli argomenti. Le 
lezioni si svolgono attraverso fil-
mati e slides che possono essere 
scaricati in formato pdf per una 
fase di studio successiva, pos-
sono anche essere rivisti per un 

ripasso. Il corso in remoto preve-
de delle fasi di verifica, attraver-
so test chiusi a risposta multipla 
che servono come esercitazione 
per controllare il livello di pre-
parazione acquisito. Al termine 
viene rilasciato un attestato di 
frequenza. Il corso può essere 
seguito da qualunque postazio-
ne in qualsiasi momento, è suffi-
ciente disporre di un computer 
o un tablet e delle credenziali 
di accesso. http://compag.org/
Apps/WebObjects/Compag.woa/
wa/viewFile?wantContent=true&i
d=1145&lang=ita 

Come ha descritto Vittorio Tic-
chiati, fin da subito è attivo il 
servizio di controllo dei ma-
gazzini e della produzione del 
file in formato ministeriale per 
la dichiarazione annuale dei 
dati di vendita. È sufficiente ac-
cedere alla pagina dedicata del 
sito compag http://compag.org/
Apps/WebObjects/Compag.woa/
wa/viewFile?wantContent=true
&id=1150&lang=ita, effettuare 
una semplice registrazione ed 
inviare un file in formato excel, 
word o ministeriale con i campi 
indicati nella stessa pagina web 
dedicata, file che ovviamente 
deve contenere i prodotti gia-
centi in magazzino od oggetto 
della dichiarazione di cui si vuole 
chiedere il controllo. Nel giro di 
48 ore viene restituito il file veri-
ficato e controllato che permette 
di ridurre i rischi di sanzioni per 
l’azienda commerciale e per i 
propri clienti, di razionalizzare e 
semplificare la gestione del ma-
gazzino.

L’uso sostenibile
degli agrofarmaci
Andrea Barella, Presidente di 
Agrofarma, ha voluto sottoli-
neare l’impegno della propria 
associazione ad assumere inizia-
tive nel rispetto dei principi su 
cui si basano le norme europee 
sugli agrofarmaci che si pongo-
no come obiettivo primario una 
riduzione dei rischi e dell’impat-
to sulla salute umana e sull’am-
biente. Iniziative che prevedono 
azioni concrete in partnership 
per trovare soluzioni innovative 
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a qualità dei prodotti agroalimentari non è solo apparenza. E’ soprattutto sostanza. Una pianta 
sana produce frutti che appagano vista, tatto, olfatto, gusto e ricchi di sostanze nutrienti 

importanti per la salute dell’uomo. L’uso razionale e responsabile degli agrofarmaci Chimiberg contribuisce 
al mantenimento e miglioramento dello stato di salute della pianta e quindi alla produzione di cibo dalle 
migliori caratteristiche organolettiche, favorendo la massima espressione delle potenzialità che la natura 
già racchiude in sé. Niente trucchi o magie, dunque. La qualità non si tocca, parola di Cenerentola.

Chimiberg Altro Che Favole_2013_A4.indd   1 14/12/2012   11.54.32



per la protezione delle colture 
e promuovere pratiche agricole 
sostenibili, quali i progetti per 
una più efficiente distribuzione 
degli agrofarmaci, per il con-
tenimento dell’inquinamento 
puntiforme e i fenomeni di de-
riva e ruscellamento. In questo 
contesto Andrea Barella ritiene 
fondamentale e strategica una 
collaborazione con il sistema di-
stributivo per far fronte comune 
ad un complesso legislativo in 
continua evoluzione attraverso 
iniziative concrete quali incontri 
e predisposizione di materiale 
su nuovi adempimenti (CLP, clas-
sificazione, etichettatura e imbal-
laggio, direttiva uso sostenibile 
ecc), il contrasto del commercio 
illegale, il trasferimento di com-
petenze e di informazioni lungo 
la filiera.
http://compag.org/Apps/We-
bObjects/Compag.woa/wa/viewF
ile?wantContent=true&id=1144&
lang=ita 

La PAC
Il professor Angelo Frascarelli ha 

evidenziato la complessità del-
la PAC 2014-2020 e le difficoltà 
applicative sulle quali saranno 
impegnate nei prossimi mesi le 
istituzioni nazionali che dovran-
no individuare misure applicati-
ve sulla base delle quali si svilup-
peranno le strategie di indirizzo 
dell’agricoltura italiana: dalle 
scelte sulla definizione del paga-
mento di base relativamente alla 
regionalizzazione e alla conver-
genza interna, alle scelte sui pa-
gamenti accoppiati e sui paga-
menti per il sostegno delle aree 
con vincoli naturali, alle pratiche 
di greening e alla definizione di 
agricoltore attivo. I nuovi criteri 
per l’assegnazione dei titoli, poi, 
avranno un forte impatto sulle 
singole aziende agricole, per 
quelle che avranno dei vantaggi 
e quelle che viceversa dovranno 
subire una riduzione.
http://compag.org/Apps/We-
bObjects/Compag.woa/wa/viewF
ile?wantContent=true&id=1148&
lang=ita 
Mario Guidi, dopo aver ribadito 
la posizione della propria asso-

ciazione per garantire parità di 
trattamento favorendo la liber-
tà di concorrenza tra i diversi 
soggetti che forniscono mezzi e 
servizi all’agricoltura, ha manife-
stato le proprie preoccupazioni 
per le prossime scelta sull’appli-
cazione della PAC e le strategie 
che il ministero vorrà adottare, 
anche per la carenza di dati og-
gettivi su diversi aspetti e settori 
della nostra agricoltura e che 
dovrebbero costituire l'elemen-
to di base per un'analisi chiara e 
puntuale.

Il mercato delle commodity
Stefano Serra ha fatto il qua-
dro sull’evoluzione dei mercati 
internazionali dei grani che si 
stanno caratterizzando per una 
maggiore liberalizzazione degli 
scambi, in seguito all’abolizione 
dei Board che indirizzavano le 
politiche commerciali in alcuni 
dei più importanti paesi esporta-
tori. Ma allo stesso tempo i gran-
di importatori hanno adottato 
politiche di protezione rispetto 
alla volatilità dei mercati attra-

verso l’organizzazione di aste 
per l’acquisto di grandi quantita-
tivi di prodotto e una più attenta 
politica degli stocks che si sono 
progressivamente trasferiti dai 
magazzini dei grandi esporta-
tori a quelli dei principali paesi 
importatori. Tra questi ultimi la 
Cina ha assunto sempre più il 
ruolo di protagonista per l’entità 
di materie prime che utilizza che 
possono fortemente condizio-
nare le disponibilità di prodotto 
e i flussi commerciali. In un tale 
sistema fortemente complesso 
ed organizzato, la logistica ed 
i servizi accessori stanno assu-
mendo un ruolo ancora più fon-
damentale e anche per questo 
le grandi società mercantili o 
le organizzazioni di produttori 
e di filiera finiscono per essere 
dei soggetti con maggiori po-
tenzialità competitive rispetto ai 
singoli non organizzati e non in-
tegrati nel sistema globalizzato.
http://compag.org/Apps/We-
bObjects/Compag.woa/wa/viewF
ile?wantContent=true&id=1149&
lang=ita   
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Palletways offre un servizio ideale a chi ha necessità 
di spedire piccole quantità di merce palletizzata in 
tutta Italia, attraverso tre Hub, e soprattutto grazie 
ad una copertura capillare garantita da un network di 
Concessionari di eccellente qualità abilitati al trasporto ADR.  
Durante tutte le attività svolte, trasporto e movimentazione,  
il network Palletways Italia si attiene strettamente alle norme  
vigenti. 

*Unico obbligato e responsabile nei confronti del Cliente per l’adempimento del servizio 
garantito è il Concessionario Palletways che ha stipulato il contratto di  trasporto. 
Per maggiori informazioni concernenti le condizioni di applicazione del servizio, consultare 
le condizioni generali di contratto sul sito www.palletways.com.

Sappiamo prendere
nel modo giusto
anche la merce 
più pericolosa.

L
L

 C
o

m
m

u
n

ic
at

io
n

Con Palletways anche la merce ADR 
viaggia espresso e in sicurezza!

www.palletways.com

Il Network espresso per merce pallettizzata

Copyright Palletways Europe GmbH

Desideri che la tua merce arrivi sicura e puntuale a destinazione? 
Trova il tuo Concessionario di zona su  
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tutta Italia, attraverso tre Hub, e soprattutto grazie 
ad una copertura capillare garantita da un network di 
Concessionari di eccellente qualità abilitati al trasporto ADR.  
Durante tutte le attività svolte, trasporto e movimentazione,  
il network Palletways Italia si attiene strettamente alle norme  
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Il Consulente della 
lotta integrata
Nella versione del PAN, il Piano 
d'Azione Nazionale che appli-
cherà il dlgs 150/2012 di adozio-
ne della direttiva “uso sostenibi-
le degli agrofarmaci”, nell’ultima 
versione che è stata proposta 
alla Conferenza Stato Regioni ri-
unitasi il 19 dicembre 2013 com-
paiono i chiarimenti relativi alla 
figura del consulente: “… il certi-
ficato di abilitazione alla consu-
lenza … costituisce un requisito 
obbligatorio per svolgere attivi-
tà di consulente nell’ambito del-
la difesa fitosanitaria a basso 
apporto di prodotti fitosanitari, 
indirizzata anche alle produzioni 
integrata e biologica, all’impiego 
sostenibile e sicuro dei prodotti 
fitosanitari e ai metodi di difesa 
alternativi ..”. 
Possono accedere ai corsi di 
formazione e al successivo esa-
me per il rilascio del certificato 
di consulente i soggetti in pos-
sesso di diploma o di laurea in 
discipline agrarie e forestali, ma 
le Regioni e le Province autono-

me possono esonerare dalla fre-
quenza al corso di base e dall’e-
same i seguenti soggetti:
•	gli Ispettori fitosanitari così 
come individuati dal decreto 
legislativo n. 214/2005 e s.m.i.;
•	 i docenti universitari che ope-
rano nell’ambito di insegna-
menti riguardanti le avversità 
delle piante e la difesa fitosani-
taria;
•	 i ricercatori delle Università e 
di altre strutture pubbliche di 
ricerca che operano nel setto-

re delle avversità delle piante e 
della difesa fitosanitaria;
•	 i soggetti che, alla data del 26 
novembre 2015, abbiano ac-
quisito una documentata espe-
rienza lavorativa di almeno 2 
anni nel settore dell’assistenza 
tecnica o della consulenza nel 
settore della difesa fitosanita-
ria applicata alle produzioni 
integrata e biologica, maturata 
anche  nell’ambito di piani o 
misure riconosciute dall’Autori-
tà regionale o provinciale com-
petente o in servizi pubblici.
La formazione e la relativa valu-
tazione finalizzata al rilascio del 
certificato di abilitazione all’at-
tività di consulente valgono an-
che come formazione e relativa 
valutazione finalizzata al rilascio 
del certificato di abilitazione alla 
vendita. Il consulente è, pertan-
to, un esperto sui "metodi di di-
fesa alternativi" (definizione del 
dlgs 150/2012) ma, come pre-
cisa il PAN, tale funzione non è 
compatibile con il possesso del 
certificato di abilitazione alla 
vendita. Al termine del percor-
so per divenire consulente, la 
persona interessata dovrà sce-
gliere se richiedere il certificato 
di abilitazione alla vendita o di 
consulente e non potrà svolgere 

entrambe tali funzioni. 
Diversamente con il possesso 
dell'abilitazione alla vendita si 
possono, anzi si devono dare 
informazioni sull'impiego degli 
agrofarmaci nell'ambito delle 
procedure di difesa integrata 
che diviene obbligatoria. 
Un'azienda agricola potrà libera-
mente decidere se rifarsi ad un 
consulente per la gestione della 
propria azienda nell’ambito di si-
stemi di difesa alternativi, soprat-
tutto nel caso di incentivi previsti 
in misure specifiche dei  PSR.
In ogni caso gli esiti della con-
ferenza stato-regioni del 19 
dicembre, al momento in cui 
scriviamo, non sono ancora noti 
o meglio l’accordo è stato rag-
giunto ma non sappiamo se il 
documento ha subito o meno 
degli emendamenti.  Noi, nel 
limite che ci è stato concesso, 
ci siamo adoperati affinché si 
rispettasse la direttiva europea 
che non entra nel merito della 
figura del consulente non po-
nendo limitazioni alle figure che 
potrebbero svolgere tale ruolo 
limitandosi a prescrivere che nel 
caso l'azienda agricola si rivolga 
per la difesa ad un consulente 
questi debba avere una forma-
zione di base obbligatoria. 
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SCOPRI I NUOVI VANTAGGI DEL

PROGRAMMA SEMINE ANTICIPATE 
PIONEER

Per la prossima campagna di semina, 

Pioneer Hi-Bred ltalia propone a tutti i rivenditori di mezzi tecnici per l'agricoltura un'impor-
tante opportunità legata ai Programmi di Semina Anticipata®, con l’iniziativa promozionale 
PIONEER PLUS.

Con questa iniziativa, Pioneer metterà a disposizione di tutti i Rivenditori importanti oppor-
tunità economiche e gestionali, a sostegno della loro professionalità e in grado di favorire 
una più semplice ed immediata reperibilità dei prodotti della propria gamma varietale mais.

Coloro che aderiranno alle iniziative promozionali per il 2014, accederanno ad importanti 
vantaggi economici diretti ed immediati, garantendo nel contempo ai propri clienti maiscol-
tori una proposta sicuramente stimolante.

Attraverso questa importante iniziativa, infatti, gli agricoltori potranno beneficiare di ben tre 
grandi vantaggi:

1 - prodotti con eccellenti performance produttive, frutto della NUOVA GENETICA PIONEER;

2 - le MIGLIORI lNDlCAZlONl TECNICHE per il successo della coltura, con i servizi analitici 
offerti da Pioneer e la consulenza fornita dai Tecnici del SERVIZIO AGRONOMICO;

3 - un IMPORTANTE VANTAGGIO ECONOMICO per tutte le dosi di seme di mais acquistate 
attraverso i Programmi di Semina Anticipata Pioneer®.

Tutti coloro che aderiranno al Programma Semine Anticipate Pioneer potranno usufruire di 
questa straordinaria proposta tecnica ed economica e testare i grandi risultati degli ibridi 
della nuova piattaforma genetica per l’Italia. 

Per i dettagli dell’iniziativa, La invitiamo a contattare il Tecnico Pioneer di zona o l’Ufficio 
Commerciale di Pioneer Hi-Bred ltalia Srl (tel. 0372-841611).

TUTTI I VANTAGGI 
DELLE SEMINE 
ANTICIPATE PIONEER
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ISCRIVITI A COMPAG
Le nostre iniziative L’azione presso la Commissione Europea contro 
la legge emanata nel luglio 2009 che attribuisce ai consorzi agrari la condizione di 
mutualità prevalente indipendentemente dal fatto che rispettino i requisiti previsti 
dal codice civile. Sappiamo infatti che per la stessa natura dei consorzi agrari tali 
requisiti non sono rispettati. In queste settimane il Governo dovrà dare ragione del 
vantaggio, inquadrabile in un aiuto di stato attraverso consistenti sgravi fiscali, che di 
fatto ha deciso di dare a questo gruppo di aziende. 

Azione contro le revoche
retroattive degli agrofarmaci.

La quota associativa di 400 € potrà essere versata 
mediante bonifico presso la CASSA DI RISPARMIO spa 
in BOLOGNA, filiale Fiera – Bologna, 
IBAN: IT49 R063 8502 4611 0000 0003 490
intestato a Compag.

FEDERAZIONE
NAZIONALE
COMMERCIANTI
PRODOTTI PER
L’AGRICOLTURA

Informazione puntuale ed aggiornata in linea con la pubblicazione in gazzetta 
ufficiale sulle disposizioni europee ed italiane relative alla revoca, sospensio-
ne, proroga e modifiche d’impiego degli agrofarmaci. 

Servizio di controllo degli elenchi dei prodotti giacenti in magazzino per 
verificare la presenza di prodotti scaduti o sospesi 

Informazione puntuale ed aggiornata in linea con la pubblicazione in gazzetta 
ufficiale sulle disposizioni europee ed italiane relative alla revoca, sospensio-
ne, proroga e modifiche d’impiego dei biocidi 

Informazione settimanale sul mercato dei cereali con notizie dai principali 
mercati europei e americani.       servizio a pagamento

I Servizi forniti

LA QUOTA DI INGRESSO

PER I NUOVI SOCI
È SCONTATA
CHIEDI INFORMAZIONI  051 519306



Tante novità nel
nuovo catalogo
Gowan Italia
In un settore -come quello della difesa delle 
colture- in costante evoluzione e
aggiornamento, Gowan Italia si conferma 
Società dinamica, attenta alle esigenze della 
propria Clientela e dell’imprenditore agricolo, 
e presenta un Catalogo Agrofarmaci 2014
con tante novità interessanti.

La gamma Gowan Italia si arric-
chisce di soluzioni innovative 

di sicura efficacia ed affidabilità, 
anche grazie al recente accordo 
di collaborazione siglato fra il 
gruppo Gowan e Isagro SpA.

Entra ad esempio nel catalogo 
Gowan Italia l’antioidico “made 
in Italy” DOMARK 125, la specia-

le micro-emulsione di Tetraco-
nazolo, registrata su numerose 
colture, che garantisce contem-
poraneamente una prolungata 
persistenza d’azione e un’otti-
ma protezione sistemica della 
pianta. 

Sempre nel catalogo Gowan Ita-
lia è ora disponibile il biofungi-

cida REMEDIER, miscela di due 
ceppi di Trichoderma ideale per 
la difesa dai funghi terricoli e 
che -soprattutto- ha ottenuto 
recentemente l’estensione d’eti-
chetta che ne consente l’impie-
go anche su Vite per il conteni-
mento del Mal dell’Esca (unico 
prodotto registrato per questo 
impiego). L’utilizzo di Remedier 
è consentito anche per coltiva-
zioni biologiche.

Un altro fungicida che si inse-
risce ottimamente nelle più 
moderne strategie di difesa in-
tegrata, e può essere impiegato 
anche in Agricoltura Biologica, 
è AIRONE PIU’. Questa formu-
lazione, innovativa e brevetta-
ta, combina le caratteristiche 
di due diverse forme rameiche 
(idrossido e ossicloruro) in un’u-
nica associazione sinergica che 
manifesta la massima efficacia 
con un’azione allo stesso tempo 
pronta e persistente. 

Tradizione, Innovazione, Qualità 
e Tecnologia costituiscono i pi-
lastri fondamentali dei fungicidi 
rameici Isagro, che sono appun-
to il frutto della grande tradizio-
ne ed esperienza maturate negli 
anni, integrate da una continua 
innovazione formulativa. Ven-
gono utilizzate le tecnologie più 
moderne (ad esempio la formu-
lazione in granuli idrodispersi-
bili “Fluid Bed Technology”) per 
raggiungere la massima qualità 
dei formulati.
Da oggi anche Gowan Italia può 
vantare nel proprio catalogo la 
ampia gamma di rameici “Isa-
gro”, con diverse formulazioni 
innovative di ossicloruro tetrara-
mico e di poltiglia bordolese in 
granuli idrodispersibili, oltre alla 
sospensione concentrata (PASTA 
ISAGRO BLU).

La ampia e qualificata gamma di 
antiperonosporici Gowan Italia, 
già caratterizzata dai propri for-
mulati a base di Zoxamide, viene 
poi completata dai due fungici-
di FANTIC M e FANTIC F WG, in 
cui la sostanza attiva Kiralaxyl®  
-in esclusiva Gowan Italia per 
il mercato italiano- è miscelata 

rispettivamente con Mancozeb 
e Folpet e assicura una protezio-
ne completa della vegetazione e 
della produzione.

Le novità del catalogo Agrofar-
maci Gowan Italia non si esau-
riscono qui ma interessano altri 
fungicidi e anche la gamma di 
insetticidi, erbicidi e fitoregola-
tori, con nuove soluzioni e for-
mulazioni.

Ad esempio viene lanciato 
anche sul mercato italiano un 
nuovo erbicida di proprietà Go-
wan: AVADEX FACTOR. Questo 
graminicida di pre-emergenza 
per frumento e orzo potrà rap-
presentare lo strumento ideale 
nelle strategie anti-resistenza 
perché caratterizzato da un 
meccanismo d’azione inedito e 
quindi efficace anche contro le 
infestanti resistenti ai comuni 
erbicidi “ACCasi” (es. -fop, -dim) e 
“ALS” (es. solfoniluree).

Maggiori informazioni e la gam-
ma completa degli Agrofarmaci 
Gowan Italia, e dei Fertilizzanti 
Speciali della linea Sariaf, sono 
disponibili sul sito
www.gowanitalia.it
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I Servizi di
Compag in rete
La dichiarazione dei dati 
di vendita e il
controllo dei magazzini

Entro il 28 febbraio 2014 
rimane l'obbligo di inviare la 

dichiarazione annuale dei dati 
di vendita. Secondo un disposi-
tivo di legge del 2012 tale invio 
dovrebbe essere telematico 
ma poichè il ministero non ha 
ancora emanato il decreto sulle 
modalità di tale tipo di invio 
dobbiamo rifarci alla norma-
tiva precedente. Ricordiamo 
l'importanza di fare atten-
zione alla vendita di prodotti 
revisionati  per non incorrere 
in sanzioni, ma anche per non 
arrecare danno agli agricol-
tori che possono rivalersi sul 
rivenditore. Infatti un agricol-

tore che impieghi un prodotto 
non consentito può incorrere 
nelle sanzioni per l’impiego 
non corretto del prodotto ma 
anche perdere gli eventuali 
aiuti richiesti nell’ambito delle 
misure della politica agricola 
comune.
Per fruire del nostro servizio è 
sufficiente andare sulla pagina 
(http://compag.org/dich.-dati-
vendita) dedicata del nostro 
sito, registrarsi, ed inserire un 
file in excel, word o in formato 
ministeriale sul quale i dati de-
vono essere posti in 4 colonne:
tipo di acquirente (interme-
diario, 5; agricoltore, 6); nome 
commerciale, numero di 
registrazione (di 6 cifre, es 
005243); quantità in lt o kg. 
Sulla stessa pagina del nostro 
sito si trova un esempio del 

formato di file da inviare.
Nel giro di breve tempo l’uten-
te riceverà l’indicazione degli 
eventuali errori presenti e alla 
fine il file nel formato ministe-
riale pronto per l’invio all’au-
torità indicata dalla propria 
regione.
Per eventuali informazioni o 
per assistenza è possibile con-
tattaci (051 519306)
Il registro dei trattamenti 
La nostra associazione ha 
messo a punto il registro dei 
trattamenti per gli agricolto-
ri. Il cosiddetto quaderno di 

campagna. E' un servizio che 
le rivendite possono fornire ai 
propri clienti. Basta registra-
re l'agricoltore sulla pagina 
dedicata del nostro sito per 
ottenere le credenziali di in-
gresso e utilizzare il quaderno a 
distanza senza dover scaricare 
nulla sul proprio computer. 
All'utente è garantito l’accesso 
riservato attraverso credenziali 
individuali, accesso che può 
avvenire da qualsiasi luogo, 
basta disporre di un compu-
ter collegato a internet o di 
un iPad e delle credenziali di 
accesso. L’applicazione è guida-
ta, quindi molto semplice da 
utilizzare, alla portata di chiun-
que. Mensilmente è necessario 
fare una stampa che l'agricol-
tore deve firmare e conservare 
nel caso di controlli.
È sufficiente andare sul nostro 
sito www.compag.org, regi-
strarsi e seguire le istruzioni. 
Nell'orario di lavoro è disponi-
bile assistenza telefonica
(051 519306)
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CORSI A DISTANZA PER PATENTINI DI VENDITA E UTILIZZO DEGLI AGROFARMACI

MINORI
COSTI DI     

GESTIONE     

ATTENZIONE
ALLE SANZIONI

Immissione sul mercato
di prodotti non autorizzati

da 15 a 90 mil. di lire (dlg 194/95)

GESTIONE SEMPLIFICATA 
DI REVOCHE E REVISIONI

IL CONTROLLO
DEI MAGAZZINI

E LA DICHIARAZIONE
DATI DI VENDITA

MINORI
      RISCHI DI

     INFRAZIONE

IL QUADERNO DI CAMPAGNA PER I TUOI CLIENTI

FORNIAMO SERVIZI
ALLE RIVENDITE E
AI LORO CLIENTI

UN SERVIZIO PER LA RIVENDITA

I SERVIZI
PER RIVENDITE E
AGRICOLTORI

Come fare
Ti colleghi comodamente da casa.
Segui il corso per la durata prevista.
Ricevi l’attestato di frequenza.

Per il rinnovo: vai all’USL o provincia 
con attestato e vecchio patentino.
Per il rilascio: con l’attestato USL o 
provincia ti fanno fare l’esame.

Come funziona
Sul sito www.compag.org c’è 
un’area riservata per ogni cliente 
sicura e personale.
Si accede con le credenziali da 
computer, tablet o smartphone.

Ogni prodotto inserito è controllato da una 
banca dati per veri�care la compatibilità con 
i disciplinari della zona e con le indicazioni 
di etichetta.
Ad ogni aggiornamento può essere stampa-
to e �rmato per i controlli.

FEDERAZIONE NAZIONALE COMMERCIANTI
PRODOTTI PER L'AGRICOLTURA
Via Cesare Gnudi, 5 - 40127 Bologna
Tel. 051 519306 - Fax 051 353234 - info@compag.org - compagservizisrl@pec.it

Chiamaci subito

051 519306
info@compag.org

E  D E N A R O

RI
SP

A R M I A  T E M
PO

www.compag.org

SPECIALI

CONCIMI SEMPLICI
GRANULARI

Azotati

pratiKo 20,6 N + 58 SO3

uniKo 25,5 N + 44 SO3

energiKo 33,5 N + 28 SO3

Fosfatici

eKoPhos 26 P2O5 + 11 SO3 
eKoPhos 36 P2O5 

Potassici

Kappa 40 + 6 MgO 
Kappa S 28 B.T.C. + 8 MgO + 34 SO3 

CONCIMI COMPLESSI
GRANULARI

Binari

NP
5.25.0. + 3 MgO + 6 SO3 
10.25.0. 
10.30.0. 
NK
16.0.30. + 20 SO3 
20.0.20. + 28 SO3 
PK
0.14.28. + 2 MgO 
0.20.20. 
0.24.12. 

Ternari

NPK
5.15.30. 
6.12.24. + 14 SO3 
7.14.21. + 10 SO3 
8.16.20. + 2 MgO + 6 SO3 
8.24.24. 
13.5.20. + 28 SO3 
15.15.15. + 10 SO3 
20.10.10. + 16 SO3 

NPK B.T.C.
8.24.20. B.T.C. + 24 SO3 
11.22.16. B.T.C. + 20 SO3 
20.10.10 B.T.C. + 22 SO3 

8.24.20. B.T.C8.24.20. B.TT.C
11.22.16. B.T11.22.16. B.T

OO33

OO33

24 SO24 SO33

+ 20 SO+ 20 SO33

.C..C. ++20.10.10 B.T.20.10.10 B.T.T. + 22 SO+ 22 SO33

Linea Inibitori N-Gooo

N
26 + 44 SO3

30 + 36 SO3     
32 + 32 SO3

NP
12.28.00      
20.10.00 + 32 SO3 
NK
18.00.24 + 22 SO3

NPK
15.05.25 + 10 SO3 
14.06.16 B.T.C. + 3 MgO + 36 SO3 +0,1B

Kappa Specials

Oliveto/Agrumeto
12.8.8. + 2 MgO + 24 SO3 + 0,1B 
14.10.12. + 2 MgO + 16 SO3 + 0,1B 
Vigneto-Frutteto
6.8.16. B.T.C. + 3 MgO + 34 SO3 + 0,1B
10.6.18. B.T.C. + 3 MgO + 42 SO3 + 0,1B
10.5.15. + 2 MgO + 28 SO3 + 0,1B
12.6.18. + 2 MgO + 28 SO3 + 0,1B 
Orto-Frutta
12.12.17. B.T.C. + 2 MgO + 22 SO3 + 0,1B
18.8.8. B.T.C. + 2 MgO + 26 SO3 + 0,1B
6.12.22. B.T.C. + 2 MgO + 25 SO3 
12.12.12. B.T.C. + 16 SO3

ADRIATICA SPA
Strada Dogado 300 / 19-21 - 45017 Loreo (Rovigo) Italia

Ufficio commerciale Italia
Italian sales department
Tel. +39 0426 669618
e-mail: sabrina.rondina@k-fert.it

Ufficio commerciale estero
Foreign sales department
Tel. +39 0426 669616
e-mail: arianna.birolo@k-fert.it
          ilaria.frigato@k-fert.it

ADRIATICA DUNAV D.O.O.
Vinkovacka 56 - 32000 Vukovar - Croazia
adriaticadunav@k-fert.it

Logistica spedizioni
Logistics and forwarding
Tel. +385 32432826
Fax +385 32432841

Logistica spedizioni 
Logistics and forwarding
Tel. +39 0426 669650
Fax +39 0426 669655

K-GREEN

K-Green 11.20.15. BTC + 20 SO3

K-Green Ngooo 14.5.16. BTC + 3 MgO + 36 SO3 + 0,1B

K-Green 06.10.22. BTC + 2 MgO + 25 SO3

K-Green 18.6.8. BTC + 2 MgO + 26 SO3 + 0,1B

K-Green K-ferro 12% Fe + 6% MgO + 34 SO3 + 0,6 Mn 

K FERRO

Miscela di Microelementi 
12% Fe – 6% MgO – 34 SO3 – 0,6 Mn

K-SOL

Idrosolubili

NPK 30.10.10
NPK 10.40.10
NPK 10.52.10
NPK 12.5.35
NPK 20.20.20

GROSTART

Grostart Cereali

NGOOO NP 10.40 Semina Cereali + 0,5 Cu + 0,5 Fe + 0,8 Zn

Grostart (microgranulo)

NP 8.41 + 0,2 B + 0,5 Cu + 0,5 Fe + 0,8 Zn
NGOOO NP 14.24 + 2 Zn + 20 SO3 + 0,8 Fe
NP 8-38+ 5% Acidi Umici + 0,2 B + 0,5 Cu + 0,5 Fe + 0,8 Zn
NPK 8-32-6 BTC + 0,5 Cu + 0,2 B + 0,5 Fe + 0,8 Zn
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